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我省政府斥资千万支持罗非鱼产业发展
我省是最早引进罗非鱼养殖的省份之一，至今已有50多年的历史，一直是老百姓菜篮子中的重要水产品，近十年又成为我省出口优势水产品。2009年我省罗非鱼养殖面积达15万亩，产量为11.05万吨,居淡水养殖单一品种第二位。加工产品出口量2.15万吨,出口金额0.51亿美元,成为我省单一品种加工出口量最大的水产品之一。

8月10日在漳州召开的罗非鱼优良品种培育、推广及产业化关键技术集成与创新项目进展汇报暨技术培训会上传出好消息：省政府把罗非鱼列为‘种业创新与产业化工程’十个品种之一，3年内，省政府将斥资1450万元用于支持罗非鱼产业。此项目由由省海洋与渔业厅承担，由省淡水所负责具体实施。采用专项资金扶持一条鱼一个项目的产业化工程，这在我省尚属首次。

该项目将建设1个罗非鱼保种与选育基地；3个标准化罗非鱼苗种场；与养殖户合作进行罗非鱼优质养殖技术示范与推广基地建设，总结出一套适合福建自然条件的罗非鱼优质养殖模式及其相关的配套技术，完成池塘主养罗非鱼、小山塘水库主养殖罗非鱼和罗非鱼水库网箱优质养殖技术操作规范的制定；完成病害快速诊断、水质调控、无公害脆化专用配合饲料研制等罗非鱼产业配套关键技术的创新与集成；对养殖户进行培训，提供技术指导手册与多媒体资料。

漳州市水产开发中心副主任阙炳根，有着多年的罗非鱼育苗经验。他对这个项目非常期待，他说：漳州是福建罗非鱼的主产区，罗非鱼养殖品种也从以前的“奥尼”发展到现在的“新吉富”，但一直以来最大困扰就是病害问题，养殖户都希望通过这个项目提升病害防控能力，推广健康养殖模式，减少养殖风险。

省海洋与渔业厅相关部门、项目组成单位以及50多户养殖户参加了会议。会上，省淡水所分别与各项目单位签订项目合同。会议还邀请来自省内外的3位专家就新吉富罗非鱼的选育、品种特性与养殖要点、罗非鱼主要病害与防控措施、罗非鱼产业体系建设概况与发展前景进行讲座。

【新闻链接】罗非鱼价位后期有望回升

上半年，由于华南地区罗非鱼存塘量持续不足，导致罗非鱼收购价格持续坚挺，直到六月份才有所下滑，近期广东地区罗非鱼收购价格更是一跌再跌，目前广东珠海地区6两到1斤罗非鱼收购价格仅3.1元/斤，1斤以上罗非鱼收购价格也跌至4元/斤。
最近记者从广西北海市罗非鱼养殖户及罗非鱼加工厂了解到，往年夏季罗非鱼行情非常好，其价格处于“峰值”，但今年一反常态，罗非鱼价格陷入低谷，重量0.5千克以上的罗非鱼收购价8—8.7元/千克，重量低于0.5千克的罗非鱼收购价6—6.7元/千克。

几大罗非鱼养殖户表示，重量0.5千克以上的罗非鱼价格12—14元/千克，重量低于0.5千克的罗非鱼价格8—10元/千克，这是比较理想的罗非鱼的收购价。但目前罗非鱼收购价陷入低谷，剔除鱼苗、人工费、饲料等成本之后，几乎没有利润空间。去年人工费80—100元，今年人工费涨至100—150元。去年进购的饲料价格为3500—3800元/吨，今年涨至4000元/吨。

珠海斗门罗非鱼收购商吴老板告诉记者，最近新鱼陆续上市，价格受到一定的冲击，“但是后期鱼价下跌的可能性非常小”，究其原因，吴老板认为，珠海地区罗非鱼一旦集中上市，很多加工厂也集中来采购罗非鱼，今年的情况比较特殊，届时罗非鱼收购价格应该不会再继续下跌了。“上半年罗非鱼加工厂开工量不足，主要原因就是原料鱼太少价格很高，加上工人难招等原因，罗非鱼一旦集中上市，加工厂肯定会尽快解决工人问题，加大生产量，加大采购量，到罗非鱼集中养殖区域采购原料鱼也会在一定程度上减少采购成本，届时罗非鱼供求关系出现失衡的可能性非常小，价格不会继续下跌的”。

全球虾类价格走高或成定局

受自然灾害影响，全球今年上半年虾的产量出现减产。据农业部渔业局统计，今年上半年中国虾产量30.4万吨，比上年减产11.27万吨，降幅为27.04%。受水灾影响，世界最大产虾国——泰国的虾产量预计减产5万吨，占泰国虾产量的15%。大量养虾池塘淤泥堆积，需要清理。未来清理养殖池和做投苗准备，将进一步影响虾的渔获量，损失将会扩大到10万吨左右。自然灾害同样困扰着印度尼西亚的虾产业。印度尼西亚持续非季节性降雨，导致200个白虾养殖场出现不同程度的损失。同时今年病害也造成虾的减产。越南SocTrang省当局表示，2.3万公顷养虾场中有67%的虾类感染与肝脏相关疾病而死亡。BacLieu省养殖虾的死亡率也很高。
受此影响，全球虾类渔获高峰期晚于往年且供货量明显减少，但是虾的需求依然强劲，仅中国国内需求就将达到150万吨。据调查，南美洲最大产虾国——厄瓜多尔的虾类价格依然居高不下，预计未来全球水产品市场的虾价格走高已经成为定局。

7月份CPI水产品价格上涨一成半

8月9日上午，国家统计局发布7月份宏观经济运行数据。2011年7月份，全国居民消费价格总水平同比上涨6.5%。食品类价格同比上涨14.8%，影响价格总水平上涨约4.38个百分点。

其中，粮食价格上涨12.4%，影响价格总水平上涨约0.34个百分点；肉禽及其制品价格上涨33.6%，影响价格总水平上涨约2.08个百分点（猪肉价格上涨56.7%，影响价格总水平上涨约1.46个百分点）；蛋价格上涨19.7%，影响价格总水平上涨约0.15个百分点；水产品价格上涨15.0%，影响价格总水平上涨约0.34个百分点；鲜菜价格上涨7.6%，影响价格总水平上涨约0.19个百分点；鲜果价格上涨4.9%，影响价格总水平上涨约0.09个百分点。
特种水产养殖产业化发展论坛在汉举行

特种水产养殖产业化发展论坛8月5日在武汉举行，来自全国各地的专家、企业家近百人齐聚一堂，纵论产业发展态势。

现在市场上销售火爆、成就重要出口产业的小龙虾，1968年时还一直当害物处理；对全国排第一位的淡水产品大省而言，泥鳅一直是看不上眼的小品种，现在也成为重要出口产品，在日本韩国的零售价每公斤高达数百元。娃娃鱼的子二代，市场售价高达数千元。黄粉虫、蝎子、蜗牛等一些大众很陌生的小动物、小昆虫，都蕴含着极大的开发利用价值。

湖北的特种养殖业在全国独树一帜，至今全国仍只有湖北成立了特种养殖行业协会。专家认为，当前湖北省特种养殖行业仍处于初级阶段，规模较小，较为分散，缺乏成熟的技术，基本上处于原料提供阶段，市场还有很大的开拓空间。要进一步强化技术指导服务，不断拓展养殖领域，研究新的养殖方式，延伸产业链条，走产业化之路，将资源优势转化为经济优势。

刘汉元荣登全国民营企业家社会价值百强榜
7月下旬，北京大学民营经济研究院以数据形式，发布了“中国民营企业家社会价值百强榜”。全国政协常委、通威集团董事局刘汉元主席荣登民营企业家社会价值百强榜。该报告是我国首个以社会价值为核心衡量标准的民营企业家社会价值报告，揭示了民营企业的社会贡献水平。2011中国民营企业家社会价值榜分别从经济价值、社会贡献、社会影响力、公益价值、美誉度等五方面对全国知名企业家进行综合考量，反映社会对民营企业家的认可程度和总体评价，代表企业家个人价值。
通威集团以农业和新能源为主业，奉行“追求卓越，奉献社会”的宗旨。秉承稳健快速的发展节奏，通威集团2010年销售收入达306亿元人民币。在获得自身稳健发展的同时，刘汉元主席坚持以一个成功企业家的高度社会责任感，情系民生，饮水思源，用真情和爱心回馈社会各界的厚爱，积极参与社会公益事业、光彩事业和思源工程。2007年，通威积极捐赠5000万元启动“思源 阳光计划”，用于太阳能清洁能源的科研投入和新产品研发，为经济欠发达地区、特别是少数民族相对集中的山区农村送去优质、高效、环保的太阳能生产、生活用电；2008年5月12日，四川汶川遭遇8级特大地震灾害，通威集团在灾情发生后迅速行动，捐款捐物总额共计1250万元用于抗震救灾。迄今，通威集团各种捐款捐物总额已近2亿元人民币。
宁德水产品销往五大洲  1-7月出口翻番增长
福建宁德检验检疫局11日发布统计数据，2011年1—7月，检验出口水产品4.83万吨、2.23亿美元，分别比增100%、122.6%。出口国家或地区达37个，遍布全球五大洲，主要出口韩国、台湾、印尼、美国、南非、澳大利亚、意大利等，主要出口品种冻鲭鱼、冻黄鱼、冻带鱼等。其中7月份出口养殖水产品0.16万吨、0.1亿美元，比增60%和66.7%；海捕水产品出口0.23万吨、0.13亿美元。

近年来，宁德检验检疫局着力帮扶出口企业加大对外注册力度，促进企业管理水平实现新跨越，截止目前宁德共有5家企业取得对欧美注册，14家企业取得对韩注册，对外注册水产品企业占企业总数的比例从2004年20%提高到现在的80%，注册国家也发展到现在的欧盟、美国、韩国、越南、俄罗斯等国家。

该局增大企业帮扶力度，帮助企业减负增效，1—7月共为宁德出口水产品企业减免检验检疫费138.15万元。率先推出出口海捕水产品检验监管分类管理模式，加快海捕水产品出口通关放行速度；加强养殖水产品源头综合治理，实施养殖渔排连片备案管理措施，推进出口水产品质量安全示范区建设，提高出口养殖水产品质量安全，促进宁德出口养殖水产品快速发展。

东山水产品出口连续5个月逾1亿美元
今年1—7月份，福建东山口岸水产品出口10.9万吨、7.5亿美元，同比增长36.5%、62.5%，连续5个月实现单月出口值破亿美元。据历年水产品走势分析，由于受水产品原料影响及5—7月份为东海休渔期，每年8—12月为当年的出口高峰期，占全年出口额的50%以上。因此，预计2011年东山水产品出口额将达15亿美元以上，同比增长将达60%以上。

东山口岸做为我省最主要的水产对欧、对美出口基地及输欧、美水产企业注册集群，近年来辖区企业对出口欧美日等高端市场的意愿更加强烈。对此，东山出入境检验检疫局通过组成专门的评估小组，对辖区企业的质量安全保障水平及应对高端市场壁垒能力进行全面评估，对可以胜任高端市场质量需求的企业开展点对点对外注册资质培训，帮扶企业取得对外注册资格；针对可以整改的企业进行专项帮扶，全面提升企业的质量保障能力，争取更多企业进入欧美等高端市场，提升整体产业的国际化水平。
霞浦县开展海水网箱养殖鱼类病害防治工作
9日从霞浦县海洋与渔业局获悉，近期该县部分海区海水温度在29℃左右，多地海区网箱养殖疑似“白点病”的发病率呈上升趋势，尤以金屿头、东安养殖密集区和岱岐头浅滩养殖老区较为严重，7月下旬小潮水期间个别密集区还出现了养殖鱼类缺氧死亡现象。

为避免类似病害蔓延和流行，县局积极组织大批水产科技人员分组深入上述海区，认真调查发病现状，分析发病原因，引导养殖户及时采取减密、疏散、增氧、消毒等必要措施，防患未然。同时，进一步做好养殖区病害治疗、监测和通报工作，尽最大可能减少养殖户损失。

龙岩市水产检测资质扩项认证工作取得显著成效
近日，从龙岩市畜牧兽医水产局获熟悉，该市畜禽水产品质检中心积极开展的水生动物疫病与水产品质量安全检测资质扩项认证工作，取得显著成效。
    该检测中心已完成采购68种水生动物疫病检测试剂、49种水产品质量安全检测试剂、13种标准物质和12种耗材。按照省海洋与渔业环境监测中心和省淡水水产研究所病害室要求，结合辖区和本实验室实际，确定了6项水生动物疫病、8项渔药残留量和7项重金属残留量检测项目。根据已确定的认证项目数，完成了扩项认证工作的试验准备。
目前，该检测中心通过了渔业水环境中总磷、溶解氧、亚硝酸盐氮、高锰酸钾指数、总氮、pH以及重金属离子（铜、锌、铅、镉）等共计16个指标的检测资质认证，已具备检测能力。
构建南海渔业经济合作区方案受关注

南海开发，渔业先行。以创新渔业开发模式，加快南海渔业开发为主要内容的南海渔业开发模式创新论坛日前在海口举行。有关专家认为，可通过建立南海渔业经济合作区，形成和平开发南海渔业资源的新格局。
建立合作机制，共同开发南海：海南南海经济技术研究院针对南海现状提出构建“南海渔业经济合作区”的研究方案，受到了与会代表的普遍关注。该方案提议构建以共同开发南海渔业资源和可持续发展海洋渔业为理念，以发展南海优势海洋渔业产业集群为导向、以科技和综合管理机制为支撑，以建设渔业资源的区域合作机制为目标的专业经济合作区。
组建大型补给船队挺进南海：与会专家认为，南海渔业开发要提高产业化水平，建设功能齐全的现代化渔业基地，比如建设西南中沙渔业补给基地，不仅要具备后勤补给、水产品加工、水产品交易的功能，更需要拥有生产指挥作业、渔需保障、船舶修造、商贸流通、防灾减灾、休闲渔业、旅游服务、生态环保、防御海盗等综合功能。为此专家建议，中央财政要拿出资金扶持南海渔业开发。
构建多元化开发模式：与会专家认为，南海是我国最大的海域，渔业资源非常丰富，开发潜力巨大。与会专家认为，海南作为南海开发的主要省份，应眼睛向外，通过探索适合省情的多元化渔业开发模式，组织渔民向南海进军，积极拓展远洋渔业，充分发挥龙头捕捞企业的带动作用，以大洋性远洋渔业为重点，拓展海南渔业产业的生存空间。同时，采用现代科学技术手段，使用现代化设备，积极发展设施渔业，实现养殖模式的创新。

广西渔业今年新增投资规模创历年之最

今年上半年，广西壮族自治区渔业基础建设新增投资规模创历年之最，超过1亿元。其中，中央财政现代农业——优势水产品产业发展项目7000万元，在南宁、北海、钦州、防城港、玉林和贵港6个市实施罗非鱼良种体系建设和养殖池塘标准化改造；总投资7000万元的广西海洋渔船安全救助信息系统建设项目，目前已投资2000余万元；广西罗非鱼良种南繁基地建设项目1000万元；近江牡蛎养殖基地建设项目450万元。

龟鳖庭院特色养殖快速发展。上半年，全区龟鳖庭院养殖农户11万余户，比去年增加5000余户；产量1.9万吨，同比增长43%，总产值15.71亿元，同比增长84.4%。龟鳖养殖供销两旺，成品龟和龟苗市场需求旺盛，养殖规模不断扩大。网箱养殖开发有序推进。上半年，全区网箱养殖面积540万平方米，新增养殖面积10余万平方米。
亚 洲 鳗 鱼 市 场 周 报（8月15日）
一、中 国 大 陆

广东菜鳗收购价12.5万元/吨；出口活鳗收购价2.5p的14.0万元/吨，3p的15.0万元/吨,4P的17.0万元/吨，5P的18.0万元/吨。
福建菜鳗收购价为每吨12.7万元（19条/10公斤），不讲条数的12.4万元/吨；欧洲鳗无规格比例的2.0P的是13.0万元/吨，2.5p是14.8万元/吨，3p是15.4万元/吨，4p是16.0万元/吨，5p是16.6万元/吨。
（本周两地的鳗价较上周都有上涨）
二、日      本 
活鳗——中国大陆鳗鱼大幅涨价

“二の丑”商战即将结束时，受酷热及盂兰盆节的影响，日本国产新鳗集中上市，台湾活鳗，鳗鱼销售情况有所改善。

本周中国大陆产鳗鱼可能出现大幅提价，并导致台湾产鳗鱼涨价，不但让原预测行情将下跌的可能性落空，让日本业界感到吃惊。业界预计本周中国大陆鳗鱼估计会涨200-300日元。目前台湾鳗鱼和日产鳗鱼行情平稳，但受鳗鱼存塘量低及中国鳗鱼大幅提价的影响，未来的鳗鱼行情将更加扑朔迷离。业界担忧在目前消费淡季的涨价，将引起消费地区的价格反弹，也进一步造成消费量的萎缩。

烤鳗——日本各超市的海报

当前日本各超市的海报摘录如下：
伊藤洋华堂：使用中国产原料的长烧鳗（大）1尾698日元，中国产长烧鳗（大）1尾780日元，国产长烧鳗1尾1280日元。

伊豆宫：国产长烧鳗（小）1尾980-998日元。

TESUKO：中国产原料长烧鳗1串498日元，国产长烧鳗1尾1280日元。

平和堂：国产长烧鳗（大）1尾1580日元，国产长烧鳗（小）1尾980日元。

KINSHO：国产“五郎活鳗烤串”1尾1500日元。

LIVE：中国产长烧鳗（大）1尾980日元，国产长烧鳗（大）1尾1280日元。

BELK：中国产长烧鳗（大）1尾780日元。

Bantaku：国产长烧鳗（大）1尾1280日元。
越南发布至2015-2020年海水养殖规划及发展定向
越南农业与农村发展部近日颁发了至2015年越南海水养殖规划和2020年发展定向。据此，至2015年越南盐水和谈水池海鱼养殖产量将达6.1万吨，2020年达9.8万吨；至2015年小网箱养殖达4.4万吨，2020年达5.1万吨；2015年工业集中养殖达5.5万吨，2020年达11.1万吨。至2015年海鱼养殖总产量达16万吨，产值10.4亿美元，2010年达20—26万吨，18亿美元。按规划越南将发展多种养殖品种，优先发展价值高、产量高，便于加工出口的品种。同时，越南还将在全部的规划区内大力发展海鱼养殖，不断增加网箱养殖密度，提高各地区的海鱼产量，满足市场需求。
印度2011-2012年度水产出口计划达40亿美元
2010—2011年度印度水产品

 HYPERLINK "http://new.boyar.cn/search/search.php?word=出口" \t "_blank" 出口总额为28亿美元，该国对2011—2012年度的出口总额目标定在达到40亿美元。
印度水产品

 HYPERLINK "http://new.boyar.cn/search/search.php?word=出口" \t "_blank" 出口贸易促进会主席LeenaNair女士透露说，提高白虾产量，以及加强基础设施建设，多生产高附加值产品面向遭受海啸影响的日本市场，将会帮助印度达到上述水产品

 HYPERLINK "http://new.boyar.cn/search/search.php?word=出口" \t "_blank" 出口目标。
	养殖与饲料


温室甲鱼价格持续升温创十年新高

进入7月，温室甲鱼价格持续上涨，一天一个价。7月11日，江浙地区温室甲鱼价格最高已经达24.5元/斤（统货），创10年来新高。受温室甲鱼大涨影响，外塘甲鱼价格也小幅升温。目前福建地区报收购价，1斤以上25元/斤。2斤以上台湾公鳖50元/斤。广东地区6两以上，也涨到25元/斤以上。

尽管甲鱼价格持续升温，但普通甲鱼蛋价格却没有受到大牛市的影响，这种情况是前所未有的。今年江西中华蛋产地价格0.28元/枚，台湾蛋价格也才0.6元/个左右。为什么大牛市中旺盛的蛋苗需求突然没有了呢？主要原因在于良种在养殖生产实践中的优势已经深入部分意识先进的养殖户之心。目前，浙江地区日本中华鳖蛋，高达3—3.5元/枚，还供不应求。江西产日本中华鳖蛋，出场价格也高达2元/枚左右，还要预约收购。很多尝过良种优势的养殖户坦言，哪怕白送不要钱，也情愿养殖3元一个的良种苗。甲鱼养殖已经进入一个良种和品牌的时代。

温室甲鱼新鱼上市一般在12月以后，因此今年温室鱼12月之前都将处于严重短缺状态，虽然预计9月份以后，外塘甲鱼大量上市会对温室甲鱼形成冲击，但高昂的温室甲鱼价格会提高外塘养殖户心理预期价格，从而减轻外塘鳖抛售压力，形成价格支撑，下半年大牛市格局基本已成定局。

广东汇海以水产膨化料为发展契机

广东饲料在上世纪90年代初主要还是以禽料为主，占70-80%，猪料占到20%左右，水产还不到10%。当时广东的饲料企业主要有外资、国营和集体三种，还有一种就是民企，由于机制灵活成长的速度非常快，但是规模有限，远不能和外资、国营和集体企业相比。那时饲料月销量能够超过万吨的不到十家，都是属于外资、国营和集体这三种企业。

汇海现在畜禽和水产料的比例大概在6：4，水产主要集中在草鱼和罗非料上。特种水产料在黄颡鱼等品种上有一些，但不多。主要因为特种水产料一来市场份额比较小，另外就是特种料的营销模式以赊销为主，而汇海是现金销售，不太适合这个市场。

汇海饲料公司董事长林海春认为：接下来膨化料必将迎来大发展的时机。因为随着各地的工业化进程加剧，必然带来养殖水面的减少和污染处理问题。现在塘租已有过去400-500元升至3000多元，塘租的上升佐证了养殖的水面在不断减少，从保持好的水质和便于管理的角度，能够减少水质污染的膨化料肯定会更加受到市场的欢迎。

汇海在江门的饲料厂以前高峰期一个月的销量颗粒料能够达到5000吨，膨化料只有1000-2000吨，现在颗粒料和膨化料的销量已经完全反过来了。但是说到膨化料完全取代沉水料也不一定，一些底层性的鱼类用膨化料就很难养，而用膨化机做半沉料或者沉水料成本又很贵，在个别品种上还是不能完全取代。现在膨化料的关键在加工技术上，膨化料的瓶颈在于高耗能，谁能率先突破这个瓶颈，谁就能占据市场竞争的优先。
林董认为：相比大企业，中小企业无论是资金和技术都难以抗衡，但中小企业就不用活了吗？中小企业的发展可以有三种战略。第一是跟随战略，首先跟随然后在具备有一定实力的时候超越。采取跟随战略会很辛苦，因为你要你要跟上别人就要比别人更努力。第二是聚焦战略，中小企业的人力物力财力各方面都有限，品牌的影响力也比不上大企业，不可能所有的环节所有的方面都做好，但是可以把某一个环节某一个方面做好，比如说执行力，执行的能不能更快一些。第三是创新战略。创新拥有别人不会的东西，对于企业当然很轻松，但是采取创新战略前要认真地掂量一下自己有没有这个能力，如果没有十足的把握，创新的风险是很大的。创新不但是技术，营销和管理也可以创新。饲料行业还是应用科学，汇海公司在不断地变革，不断地否定自己前面走过的路，这是我们的生存之道。

汇海公司除了作饲料，还成立了水生生物公司，这和市场定位有关系，汇海要做养殖模式的供应商。因为水产饲料从最初的单一料，发展到现在的全价料，工艺和技术越来越趋于同质化，产品相应也同质化了。如今饲料行业的营销也慢慢趋于同质化了，现在行销靠网络，靠服务终端，面向养殖户，靠厂家对区域养殖户资料清楚认识。汇海要做养殖模式的供应商，给养殖户整体的解决方案，让养殖户采用汇海的养殖方案后，可以更好地发挥饲料的性能，可以达到多少成本的养殖结果，要做到这一点，光提供饲料是不行的，养鱼的话调水是非常重要的，所以专门成立了广州市汇宝水生生物技术有限公司生产调水产品，也是为这个模式服务。

在做产业链问题上林海春说：从食品安全和环保的压力来讲，产业链是个好东西，是未来发展的方向，汇海不但是现在，在未来3-5年的时间不会做全产业链，因为做产业链要有资金、技术、人才的准备，不然就会断链。汇海目前还不具备这样的能力。汇海要快速发展，要搞标准化，要从山寨走向规范，只有标准化以后才能控制和复制，规范和标准化是目前汇海很重要的工作。汇海会抓住颗粒料向膨化料转变的趋势，适应现在水产饲料格局的变化。
	经营管理


海大集团全流程服务模式突显竞争实力
广东海大集团公司饲料收入占总收入94.77%，其他业务涵盖饲料机械产品、微生态制剂产品、苗种业务以及贸易业务。报告期内机械产品收入增长33.16%，微生态制剂、苗种收入及贸易业务同比分别增加298.42%、201.15%和186.76%。公司水产饲料销量增长再次大幅超越行业，这再一次验证了我们一直在强调的观点：全流程服务模式“苗种—饲料—养殖模式—微生态制剂”带给公司立体化的增长模式，即外沿扩张—客户源的增长和内生增长—在公司指导下，客户自身提高养殖水平带来的饲料投喂料的增加。

苗种和微生态制剂开始发力，服务模式的协同效应产生。报告期内，公司苗种和微生态制剂营业收入分别达到0.76亿元和0.53亿元，同比增长124%和365%，显示出公司全流程服务模式中除饲料的两个盈利点开始发力，这将有利于公司真正提高农户的养殖效益，提高全流程服务模式的协同效应和每个环节及整个价值链的竞争力。目前苗种和微生态制剂的毛利占比已经攀升至15%左右。我们预期随着公司两块业务的深入，这两块业务的利润占比有望和饲料业务平分秋色。

鱼苗产业才是公司的重点战略产业。目前公司释放业绩的苗种主要为虾苗，我们估计全年虾苗能释放到150—200亿尾左右。虽然上半年对虾行业仍然遭受着水环境变化和疫病的困扰，但公司在加强水环境处理和疫病防治的努力下，实现了34.96%的毛利率实在是难能可贵。随着技术方面的成熟，公司虾苗毛利率还有提升空间。另一方面，相比较虾苗，鱼苗才是公司的重点战略产业，公司已经育有草鱼苗、鲫鱼苗及黄颡鱼苗等几个苗种，在湖北和江苏等地区已经取得了较好的推广效果。未来随着公司这块业务的发展，公司将拥有更加强大的竞争力。公司饲料外业务盈利能力较强，随着相关业务的开展，公司综合毛利率将得到进一步的提升。

公司上半年饲料销售增长远高于行业4%的水平，显示出公司的较强的竞争力。从过往几年的数据来看，公司业绩增长较同类上市公司稳定，随着下半年到明年生猪补栏的逐渐增加以及南方淡水养殖业的恢复，将带动畜禽及水产饲料的增长，行业整体形势好于上半年，饲料销量将会维持较明显的增长。

下半年鱼价维持高位，饲料毛利率有提升空间。上半年受到玉米等原料价格的上涨，公司单品种饲料毛利率有所下降，但由于高毛利的水产饲料增幅高于畜禽料，整体毛利率并没有下滑。由于干旱和季节性因素的影响，鱼价在6月份大幅上涨，并创出新高。我们预期鱼价在10月份之前仍将保持较高位置，养殖效益仍将持续在高位，公司饲料毛利率在旺季将有提升空间。同时，养殖效益维持高位将继续带动微生态制剂和苗种的销售。

三季度旺季到来，公司产能已经满负荷，业绩有望超预期。据了解，干旱后还有一些前期不敢投苗或受到影响的养殖户在补“春片”，因此，5月份的两湖干旱基本没有给水产饲料企业带来很大影响。另一方面，由于去年育苗期（5月份）天气较冷，今年鱼苗的规格普遍偏小，同时6月份华中和华东地区的降雨耽误了养殖户的投喂。因此，今年鱼的规格比往年同期要小。预计随着后续天气的好转，农户会积极的加大饲料投喂，预期今年7—9月份水产饲料有可能比去年更“疯狂”。目前公司湖北、江苏等地的产能都已经进入产能的满负荷运转，处于供不应求的态势。相信在鱼价维持在高位的背景下，公司业绩仍然有继续超预期可能。
	原料市场


鱼   粉  市  场（2011年8月15日）
今日鱼粉市场表现淡定，各港口报价比上周低200元/吨。截止目前港口库存在22万吨左右，库存压力依旧。由于市场的不活跃，近期鱼粉持货商以顺价销售为主，多以议价成交，低于报价。目前生猪价格在调整后企稳，水产价格也是涨跌互现，然而后期看涨格局未变。在中秋及“十一”前将有大量水产品及生猪出栏，这将在一定程度上刺激养殖户饲料的投喂。市场期盼养殖旺季的到来，给力市场。
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豆  粕  市  场（2011年8月15日）
上周国际豆类市场因降雨缓解减产忧虑，走势未能延续升势，豆粕市场总体收于小跌。国内豆粕市场在下游需求没有实质性好转的前提下，前期豆粕反弹的势头有所抑制。市场整体表现平稳，呈平稳态势，当前卖方报价维稳。由于国内市场与国际市场的价格存在倒挂，国内市场可以借本轮调整逐渐恢复内外价差。行家预计国内豆粕后期仍有上涨空间，但需求量仍是市场最主要关注的问题。 
今日国内43%豆粕价格（单位：元）
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