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福建省农业厅办公室关于印发饲料质量安全管理活动方案的通知

    闽农厅办〔2014〕104号
各市、县（区）农业(畜牧兽医)局、平潭综合试验区经济发展局：
为贯彻实施《饲料质量安全管理规范》（农业部令2014年第1号），规范饲料企业生产行为，保障饲料产品质量安全，我厅制定了《饲料质量安全管理活动方案》。现印发给你们，请认真贯彻执行。
附件：饲料质量安全管理活动方案                           福建省农业厅办公室
2014年6月10日
饲料质量安全管理活动方案
为认真贯彻实施《饲料质量安全管理规范》（以下简称《规范》），规范饲料企业生产行为，保障饲料产品质量安全，结合我省饲料质量安全管理实际情况，特制定本方案。
一、指导思想：
以保障饲料质量安全为核心，督促饲料生产企业完善内部管理制度，加快转型升级步伐；提高饲料管理部门日常监管能力，健全事前、事中、事后有机衔接的监管制度，为建设我省现代饲料工业夯实基础。
二、总体目标：
2015年7月1日前，添加剂预混合饲料、配合饲料、浓缩饲料和精料补充料生产企业按照《规范》要求组织生产，实现从原料采购到产品销售的全程质量安全控制，为《规范》的顺利施行做好准备。
三、工作任务及分工
（一）开展省级示范企业创建活动。     时间：2014年7月—12月。
2014年7－8月，省级示范企业要建立健全符合《规范》要求的相关制度、操作规程文本和记录表单，并按要求组织生产。9－10月接受专家组的指导、帮助，解决《规范》实施中遇到的问题，实现从原料采购到产品销售的全程质量安全控制；11月份，向设区市农业局申请预验收；预验收合格的，12月份向省农业厅申请现场验收。
（二）总结经验，全面推进。          时间2015年1月－6月。
一是已获《饲料生产许可证》的企业于2015年1－2月建立符合《规范》要求的相关制度、操作规程文本和记录表单，并按要求组织生产。3－4月根据实际情况修改、完善补充各项制度和记录表单，实现从原料采购到产品销售的全程质量安全控制；5－6月向设区市农业局申请现场预验收。
二是新建企业，申请《饲料生产许可证》时应当建立符合《规范》要求的相关制度、操作规程文本和记录表单，获证后即按要求组织生产。
（三）省、市、县任务分工。
1.省农业厅任务：制定全省饲料质量安全管理活动方案，确定省级示范企业；培训市、县（区）饲料管理人员、企业法人（总经理）和《规范》实施负责人；组织专家对示范企业进行指导；对活动进展情况进行检查和抽查，定期予以通报；现场验收、授牌。
2.市、县（区）农业(畜牧兽医)局任务：推荐省级示范企业名单；培训本辖区内饲料管理人员、企业生产、技术、质量、采购和销售负责人；跟踪督促辖区内企业按照时间进度落实各项任务，指导检查企业按《规范》要求全程运行情况，及时发现问题，尽早研究解决；重点抓好示范企业，增强示范带动能力和辐射带动效果；总结经验并及时报送相关信息；设区市农业局根据企业申请进行预验收。
四、工作要求：
（一）加强组织领导。
开展饲料质量安全管理活动是提高企业管理水平、提升行业整体素质、转变行业发展方式的重要抓手，各级饲料管理部门要高度重视，把这项活动摆在重要位置，加强组织管理，落实责任，确保工作落到实处。为确保活动顺利推进，省农业厅成立饲料质量安全管理活动领导小组（见附件），负责统筹协调活动相关工作。各市、县（区）要成立相应机构，根据实际制定具体的活动实施方案，抽调人员参与规范活动工作，形成一级抓一级、层层抓落实的工作局面。
（二）搞好宣传培训。
省农业厅将于下半年举办饲料监管人员和企业法人（总经理）、企业实施《规范》负责人培训班。各市、县（区）要培训辖区内所有饲料生产企业的生产、质量、技术、采购和销售等五个管理部门负责人，使大家充分了解实施《规范》的意义、作用、要点，为《规范》顺利实施打好基础。各地要开展多种形式的宣传活动，提升行业形象，争取各方面的支持配合。
（三）选好省级示范企业。
以点带面、示范带动是推进工作的法宝。选好省级示范企业是保障活动顺利开展的重要前提，要坚持好中选优，优中选强，确保试点企业的可行性、示范性和有效性。因此，各设区市要在充分调研、企业自愿申报的基础上，推荐硬件条件较好、管理较规范、产品质量稳定、三年内未发现违法违规行为的企业，上报省农业厅，省厅综合有关情况最终确定示范企业名单。
（四）及时报送材料。
各设区市于每月最后一天将辖区内当月活动进展情况报省厅饲料兽药管理处，以便及时总结各地的典型经验和阶段性成果，在全省进行宣传推广，确保饲料质量安全管理活动取得实效。
在开展饲料质量安全管理活动过程中，各级饲料监管部门要将企业日常监管与《规范》要求相结合，特别是加强原料、生产、品管、仓储、售后记录等方面的监管，着力规范企业的日常生产行为，着力构建饲料质量安全体系。
附件：          福建省农业厅饲料质量安全管理活动领导小组名单
组  长：梁全顺  省农业厅总畜牧兽医师
副组长：郑立威  厅饲料兽药管理处处长
成  员：郑晓梅  厅政策法规处处长
邱章泉  厅农产品质量安全监管处处长
游伟铭  省动物卫生监督所所长
林  永  省农产品质量安全检验检测中心主任
陈贵英  厅饲料兽药管理处副处长
领导小组下设办公室，挂靠厅饲料兽药管理处，承担领导小组的日常工作，负责组织、协调《饲料质量安全管理规范》实施工作。领导小组办公室主任：郑立威；副主任：陈贵英。
我国（我省漳州）鲍鱼罐头首次出口日本
日前，由漳州市紫山食品工业有限公司生产加工，价值25万美元的鲍鱼罐头，经检验合格首次出口日本。这是继鲍鱼罐头打入东盟、美国等市场之后，进一步开拓日本市场，也是福建鲍鱼罐头首次出口日本。为确保这批鲍鱼罐头顺利出口日本，漳州检验检疫局及时介入，主动服务，做好首批输日鲍鱼罐头的出口工作：一是注重养殖类鲍鱼源头管理，强化养殖场用药指导和记录检查，并指导企业对原料验收至包装出口生产全过程严格监管，把好鲍鱼罐头质量关；二是针对输入国对此品种具体检疫要求做好咨询、辅导服务，明确日本官方各项要求，提前做好风险评估工作；三是在企业报检后，及时办好相关手续，确保产品尽快通关出口。
东山口岸输台水产品大幅增长

7月8日，东山港口岸又输出200多吨的水产品前往台湾，据东山出入境检验检疫局介绍，今年1-6月止，东山口岸出口台湾水产品重量2.8万吨，出口值4.29亿美元，分别比去年同期增长12.17%和35.57% 。其中，东山县出口台湾水产品2.35万吨，出口值3.53亿美元，同比增长20.01% 和47.24%。
三明检验检疫局帮促辖区烤鳗出口成效明显

1-6月，三明检验检疫局辖区出口烤鳗类产品951.1吨、2541.87万美元，同比增长9.07%和-2.55%，自2012年以来出口重量首次增长，出口货值降幅大大趋缓。三明检验检疫局在出口烤鳗业推行“111”模式，严格落实检验监管方案和分类管理措施；推进出口烤鳗质量安全示范区建设，获国家质检总局首批“国家级出口食品农产品质量安全示范区”称号，辖区烤鳗质量稳定；指导企业完善内部管理，开发精细化的切片、切寿司等二次加工烤鳗产品，实现新型烤鳗种类美洲鳗的出口，大力拓展欧盟、美国等市场。
《养殖世界》统计2014年日本鳗投苗情况
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各地水产市场活鳗批发报价

北京地区7月11日报价：11.0万元/吨。福州地区7月14日报价：500g规格11.5万元/吨。厦门地区500g规格9.0万元/吨。广东地区7月11日基地价： 菜鳗12.0万元/吨，3p16.0万元/吨，4p17.0万元/吨，5p18.0万元/吨。日本东京中央批发市场7月4日报价：日本本地产，3p/，4p4600日元/kg，4.5p4650日元/kg, 5p4700日元/kg；中国台湾地区产，3p4500日元/kg，4p5550日元/kg，4.5p5800日元/kg，5p5850日元/kg，6p5900日元/kg；中国大陆地区产，3p4500日元/kg，4p5550日元/kg，4.5p5800日元/kg，5p5850日元/kg，6p5900日元/kg。

7月11日，三河一色（新鳗/老鳗）：3p3850/3750日元/kg、4p4200/4000日元/kg/、5p4200/4000日元/kg；九州地区（老鳗）：3p3500日元/kg、4p3850日元/kg、5p4000日元/kg。
	养殖与饲料


2014年7月福建省水产养殖病害防治建议
6月份福建省测报的6个养殖大类，14个大宗养殖品种中，监测到37种病害（生物源性疾病33种），其中：病毒性疾病2种、细菌性疾病15种、寄生虫病14种、真菌性疾病2种，另有其他类及病因不明病害4宗。
7月份，福建省将进入炎热夏季，同时也是台风多发季节，伴随着台风、雷雨等多变气候，水质极易突变，易造成水中溶解氧含量低。要注意做好草鱼出血病和烂鳃病、大黄鱼刺激隐核虫病和细菌性溃疡病、对虾白斑综合征和红体病、鲍鱼因赤潮生物引起的中毒、缺氧等病害的预防工作。主要应采取的措施：
1、高温季节，应适时调整和控制投饵量，适当降低养殖密度，科学投喂，增强养殖动物的体质。
2、加强水体处理，做好完善防控。网箱养殖应及时清除网衣附着物及箱底残饵，保持箱体水流畅通；池塘养殖应及时整理和疏通排水系统，预防台风带来的次生灾害。
3、加强日常管理，养殖期间尽量减少操作，以减低对养殖动物的应激反应，尽量避免因养殖动物受伤而引起病原菌的感染。
2014年广东海鲈饲料市场调研报告
2013年广东海鲈饲料市场容量10万吨左右，同比2012年下降20%。其中，白蕉市场的销量达8.5万吨以上，珠海莲洲镇、平沙镇、乾务镇、小林镇等地也有一定的销量。由于今年年初价格高企，激发养户投苗积极性，投苗量从2013年的2.5亿尾，增加至今年的3.5-4亿尾，今年的市场容量估计增加20%-30%，饲料容量估计超过2012年的12万吨。

2013年广东海鲈饲料市场销量的前五名分别是：粤海6万吨，世海1.2万吨，海大1万吨，海为0.8吨，明辉0.3万吨，其他厂家约为0.5万吨。而2012年的前五名的则是粤海6.8万吨，世海1.6万吨，海大1.2万吨，海为0.9万吨，明辉0.4万吨，其他0.6万吨左右。前五名的企业销量总量逐年上升，从2011年的93%上升到2013年的95%，其他企业的市场占有率不断降低。其中粤海的市场占有率从2011年的57%上升到2013年的60%，形成一家独大的局面。

事实上，最早进入珠海市海鲈饲料市场的是福建福星、福建海马及一些台资企业等，随后海大、恒兴、天邦、永胜在2002年前后相继进入，粤海进入珠海海鲈市场的时间则在2004年左右。2006年前后，在海鲈饲料市场占有比例较高的厂家分别有天邦、恒兴、永胜等。之后粤海凭借稳定的质量及良好的市场口碑奋起直追，市场占有率从2006年的20%左右发展到2008年的40%，一举成为海鲈饲料市场销量第一的企业。2011年，粤海市场占有率已经在50%以上，2013年则有60%左右。至今，当初拥有较大市场份额的福星、海马、天邦、永胜等企业相继退出海鲈市场，而粤海的市场占有率仍在不断提高，是海鲈饲料市场当之无愧的霸主。

不过，不少企业尤其是通威、海大这样的饲企大鳄一直觊觎这块肥肉，近年频频出招，欲在海鲈市场抢下一杯羹。通威先是2012年挖走粤海鱼料技术总监张璐博士，随后在2013年收购珠海泓大饲料有限公司，旨在强攻海鲈饲料市场。海大则是2012年在珠海白蕉成立号称亚洲第一的新厂——珠海市海龙生物科技有限公司，今年3月更是高薪聘请专管珠海海水市场的原江门粤海营销部副部长戴才，随后海大董事长薛华亲自下市场看望海鲈经销商，今年海大在华南地区着重开发海鲈饲料市场已经是路人皆知的消息。此外，加上今年在珠海白蕉成立投产的珠海市德海生物科技有限公司也对海水鱼市场虎视眈眈，顺德全兴饲料公司则加紧布局海鲈饲料市场等等，今年海鲈饲料市场可谓是近年最热闹的一年。

因此，今年粤海在海鲈市场受到的压力明显增大。但是，不少业内人士都认为，很多厂家短期内很难威胁到粤海的市场，粤海在海鲈市场的霸主地位难以动摇。因为海水鱼饲料是一个高度依赖技术的行业，而粤海深耕海水鱼料多年，已经建立起强大的专业技术体系以及品牌优势，且饲料配方技术不断完善，这些都需要时间积淀，并非单靠一两个人就可以扭转局势，其他厂家需要花数年的时间才能赶上粤海的优势；而且粤海的资金政策非常灵活，经销商忠诚度高，加上海鲈饲料市场赊销比较严重，厂家投入资金较大，所以粤海在海水饲料市场的优势还将维持较长时间。

养殖海鲈需要投入很大资金。一般养殖一塘（10亩）海鲈需要50万元左右的成本，其中35万饲料款、7万电费、2万药品、3万塘租、3万苗钱等，不包括人工成本的情况下，平均一亩需要投入5万元的资金。一般农民无法承担巨大的养殖成本，不少养户都需要经销商的支持，同时经销商也需要厂家的支持。

因此，目前海鲈料市场还以赊销为主，一般饲料厂向经销商支持3成的资金额度，高的达到5-6成；经销商对养殖户至少一半是全赊（现金交易跟赊销价格差6-12元/包，在经销商自己能力把控范围内，倾向于赊销），另一半客户支持部分，因人而异。如果经销商兼顾帮客户收鱼，资金流动性就会大大加强，在市场上更有竞争力。很多海鲈饲料大经销商都是鱼中，从侧面反映了海鲈赊销的市场本质，因为不少经销商都需要通过收鱼降低资金回笼的风险。

由于近两年养殖户亏损较多，经销商的资金也比较困难，饲料企业开始求稳，除了个别企业为了销量会放开赊欠外，2013年总体上还是会比较谨慎。部分经销商也不追求盲目扩张，较少接收新的养殖客户，除非给的现金比例足够高。然而，今年饲料的市场竞争加剧，不少企业的支持额度均比往年提高，经销商为了争抢客户，均扩大支持额度。然而，经过多年饲料价格与赊欠竞争，很多养户选择饲料品牌也越来越理性。因为海鲈的饲料技术要求高，如果饲料质量提高，在节约成本的同时，也能赚到更多的钱。比如，每包饲料（40斤/包）比其他厂家多出1斤鱼（目前大部分厂家一包饲料出27-30斤鱼），一包料多1斤鱼（按照10元/斤的鱼价）就多赚10元，一塘鱼用4000包饲料的话，则多赚4万元。因此，目前的饲料竞争越来越趋向饲料质量，越来越依赖企业专业技术的提升，因为大部分养户逐步偏重选择质量优、口碑好的饲料品牌。这也是粤海多年稳守市场的主要原因之一。此外，近年饲料厂家逐渐重视对养户的塘头技术服务，粤海、海大等企业都拥有配套的调水产品为养户进行技术服务，在其他水产饲料市场进行轰轰烈烈的服务营销也正在慢慢撬动海水鱼饲料市场，技术服务也逐渐成为不少企业争抢客户的主要利器之一。

海鲈市场的经销商大部分都是赊销为主，投入资金大、风险高，投入产出比并不高，不少养户却武断认为经销商利润丰厚。据《农财宝典》调查统计，一吨海鲈饲料的零售价格平均8000元左右，一般利润为300-700/吨元不等，利润率为4%-9%，营利的额度因人而异。

据了解，世海等厂家的经销商合同利润（赊销养户）：年销量达到1500吨以上，普遍是在1050-1130元/吨；1500吨以下普遍在950-1050元/吨。明辉、海为等厂家的合同利润比世海等高约50-100元/吨。海大的合同利润比世海等偏低约50-100元/吨，但是海大通过海联科销售提升经销商的盈利。此外，不少厂家另有很多促销活动，甚至有厂家年底有还清欠款返还利润的政策。一般情形，厂家平时促销主要通过预付款优惠等方式，一方面变相增加经销商利润，另一方面动员经销商积极融资，加速厂家资金回笼。预付款方式的临时促销，是其他厂家多年运用的竞争手段之一。总体上，在无超合同授信的前提下：世海的预付款促销力度：优惠幅度在3%-5%（即每一万元预付款优惠300-500元），普遍在4%左右。海为、明辉等预付款促销力度比世海高约1%，即为4-6%（每一万元预付款优惠400-600元）。海大的预付款优惠为3%左右（每一万元预付款优惠300-500元），对于超授信部分资金回笼，各厂家视经销商情况给予0-2%的优惠不等。

世海、海为、明辉等厂家年底无超授信的资金回笼也紧跟预付款政策（即正常的资金回笼也按照预付款优惠给予一万元优惠：世海300-400元，明辉、海为400-600元），超授信部分由0-2%的幅度给予优惠。

然而，合同的利润不一定代表实际利润。因为饲料销售模式是很特殊的交易方式，赊销为主，人情为辅，所以饲料销售过程中灵活多变，加上激烈的竞争及越来越透明的市场信息，饲料利润逐渐微利化。

首先，由于亲朋好友关系或经销商竞争的因素，不少经销商的实际卖价都未必全部按照出厂价销售，或多或少都优惠；其次，经销商在养殖户结清货款的时候，大都会给养殖户返利；第三，人情、赊销为主的营利模式每年总会有或多或少的资金难以回笼；第四，经销商还需要各种各样的管理费用、运输及搬运费用等等。因此，综合各种因素下来，经销商的实际利润只有300-700元/吨，利润率并不高，销量大的经销商一年往往投入上千万甚至几千万资金，但回报额很难达到100万元，这样的资金回报率还是在高风险的前提下。

海鲈饲料市场2000吨级以上的经销商大约20多名，1000吨级以上经销商20-30人。其中，大部分大经销商都是粤海的客户，几乎占了海鲈饲料市场50%的销量。很多经销商都是流通商，尤其是大经销商，比如林培根、何锦棠、罗卫文、海源公司等。






　　由图1-图3可知，目前海鲈饲料市场主流厂家主要有粤海、世海、海大、海为四大厂家，其中粤海占了60%的市场份额。此外，粤海、海大、海为的市场份额逐年增大，世海及明辉市场份额逐年下降，而其他厂家的市场份额也是逐年下降的趋势，从2011年的7%降至2013年的5%，生存空间受到挑战日益增大。




　　由图4可知，海鲈饲料市场口碑前五名的企业为粤海60%、海大12%、世海11%、海为7%、明辉4%。饲料口碑调查中，粤海的质量口碑遥遥领先。然而，养户却未必选择口碑最好的饲料，在养户选用饲料品牌的五项理由中，45%的养户将“可赊销”排在第一位，只有29%的养户选择“质量优”，11%的养户选择“取决经销商经营的品牌”。因此，决定养户选择哪个厂家的饲料最关键因素是赊销和质量优。




　　目前，海鲈饲料主要存在料比高、质量不稳定、鱼长相不好、价格贵等问题。由图5可知，38%养户的认为饲料料比高，23%的养户选择质量不稳定，19%的养户选择鱼长相不好，因此海鲈饲料的质量是养户最关心的问题。由图7可知，60%的饲料料比在1.3-1.4之间，只有10%的饲料料比在1.2-1.3之间。因此，饵料系数高已经成为饲料存在的主要问题。按照养殖一塘鱼大概需要50万元，其中饲料成本占了7成以上。如何降低饵料系数，降低养殖成本是饲料企业必须解决的一道难题。（摘自农经宝典）
	原料市场


今年海大、通威虾料有望保持不错的增速

到了7月，水产养殖迎来旺季，尽管中报还没出来，但从近期的媒体报道中，已经可以看到海大、通威两大上市企业今年都将保持不错的增速。近日有研究机构发布海大虾料调研报告，报告中指出，1—5月海大虾料销售恢复明显，预计全年销量有望增长30%。与此同时，通威股份总裁严虎在接受媒体采访时也提到，2014年通威将保持10%—20%的增长率，海外市场将成为虾料新增长点。

一、广东饲料网报道：2014年海大集团对虾饲料有望增长30%：
根据广发证券发展研究中心发布的海大虾料调研报告，1-5月海大虾料销售恢复明显，预计全年销量有望增长30%。在海大珠三角、长三角、金三角（湛江、海南地区）、闽潮汕4个国内大区中，传统低占比的金山角地区增速最快，1-5月销量增速达50%。另一个增长迅速的市场是江苏以北市场，主要得益于当地小棚养殖迅速发展。珠三角、闽潮汕的虾料销售也出现了明显复苏。海外市场依然表现强劲，预计今年海大在越南的虾料销量10万吨，其中约两万吨出口马来西亚、菲律宾、印度等周边国家。未来3-5年，海大在海外的虾料销售仍将处于成长期。

　　报告指出，海大今年开始更重视特种料业务，将作为重点发展方向之一，同时划入虾料事业部管理，有望成为新的利润增长点。

二、《当代水产》杂志报道：2014年通威保持10%—20%的增长率，海外市场成新增长点：
通威股份总裁严虎在接受采访时提到，今年在正常的情况下会有10%—20%的增长。在畜禽料和水产料都会有所增长，其中水产的膨化料应该会有很大的涨幅，包括淡水鱼料和海水鱼料。区域上，华南、华东、华中地区和海外市场的增幅相对比较大。至于集中在哪种水产品，很难说。因为水产品种实在太多，常态情况下就有20多个品种。在总的生产上，从大类上说，海水鱼料和淡水鱼料都能够增长，从区域上讲，华南和海外占的比例稍微大一些。

虾料是通威饲料的重点。去年在海外市场约有50%—80%的增长量。现在，海外市场处于高速增长阶段，也确实是通威饲料发展的一个新的增长点。为此通威将有相应的措施加大投入，包括产能、人员、技术服务要求等方面的投资，主要是针对对虾板块，因为海外市场的鱼料需求相对比较少。今年海外市场已经明显看到严重供不应求的状况。目前通威加大生产建设的动作已经开始，增加了新的车间，根据需要还会重新布点建新厂，这些工作都在紧密进行。

	原料市场


秘鲁政府称厄尔尼诺现象结束，鱼群正返回
据秘鲁政府表示,今年秘鲁出现厄尔尼诺现象的威胁已经排除,厄尔尼诺现象通常会导致部分地区发生洪涝,导致另外一些地区发生干旱。随着海洋水温下降,吸引鳀鱼群返回。鳀鱼是生产鱼粉的原料,秘鲁是全球头号鱼粉出口国,其产量占到了全球总产量的三分之一。秘鲁鱼粉产业主要集中在秘鲁北部和中部沿海地区。这一消息对鱼粉市场具有潜在的利空影响，意味着鱼粉价格将有所下调，相对而言对需方来说是一利好的消息。
据秘鲁负责研究厄尔尼诺天气的委员会称,6月份秘鲁太平洋海的温度达到高峰,比平均水平高出3摄氏度或5.4华氏度,不过随后水温回落,到8月份可能恢复到正常水平。该委员会主席GermanVasquez称,今年出现厄尔尼诺现象的可能性已经排除。
　　Vasquez称,4月份海洋温度上升,导致冷水性鳀鱼向南巡游,不过目前这些鱼群正在返回。中部地区已经有鳀鱼。Vasquez表示,年底时秘鲁沿海地区的温度可能再度略微上升。
鱼  粉  市  场（2014年7月14日）
截止7月8日秘鲁海域捕鱼45147吨，其中北部港口捕鱼20751吨，中部捕鱼23929吨，南部捕鱼477吨，根据7月8日捕鱼情况来看，出海渔船为304艘，除个别港口幼鱼比例较高之外，大部分港口均在10%以下。整体来看，捕鱼情况较好，较前期有很大的改善。7月7日秘鲁生产部接受海洋研究院的建议，在中北部多个港口批转８-１０海里的工业捕捞，后期秘鲁中北部捕捞情况好转的可能性较大。秘鲁鱼粉厂报盘继续强势，超级蒸汽级别参考CNF1940美元/吨以上。国内鱼粉市场继续高位徘徊，经历过6月份的出货高峰之后，近期港口出节奏逐步表现平稳，广州、上海日出1000吨左右。由于7月仍旧是鱼粉到货低谷，因此库存将呈现继续下降的局面，这将支撑贸易商挺价心态。
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豆  粕  市  场（2014年7月14日）
美国农业部报告再度强化美豆大幅增产预期，美豆市场加速回落，弱势特征十分明显，巨大的产量压力仍需要时间消化。国内产区大豆现货市场相对稳定，临储大豆连续投放后，市场供应紧张状况明显缓解，企业和贸易商参与拍卖热情大幅下降，市场缺乏利多因素推动价格反弹。国内进口大豆和豆粕现货供应均充裕，美豆走弱改变市场原有预期，贸易商积极低价出货，需方放慢采购节奏，油厂豆粕库存压力上升，现货价格连续回落，但国产大豆的特殊性及受直补政策影响，大豆期货价格继续回落的空间较为有限。
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