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2014年上半年商品饲料合格率为95.54%
近期农业部办公厅下发了关于2014年上半年全国饲料质量安全监测结果的通报。通报说，为加强饲料质量安全监管，严厉打击饲料生产、经营和使用中的违法行为，规范饲料生产经营秩序，保障饲料和养殖产品安全，2014年上半年，农业部在全国30个省(区、市)开展了饲料质量安全监测工作。监测结果如下。
商品饲料抽检结果。共抽检各类商品饲料3229批次，产品合格率为95.54%，同比上升0.04个百分点。其中，抽检配合饲料1310批次，合格率95.65%;抽检浓缩饲料617批次，合格率94.98%;抽检添加剂预混合饲料387批次，合格率90.7%。
饲料添加剂和饲料原料抽检结果。抽检国产饲料添加剂90批次，合格率100%;抽检进口饲料添加剂105批次，合格率97.14%;抽检动物源性饲料248批次，合格率93.95%;抽检植物性饲料原料371批次，合格率99.73%。
宠物饲料抽检结果。共抽查北京、上海、天津、重庆4个直辖市23家宠物饲料经销单位的宠物饲料样品101批次，产品合格率99.01%。
饲料中禁用物质监测。共从3345个饲料生产、经营单位和养殖场户抽检各类饲料3749批次，未检出克仑特罗、莱克多巴胺、沙丁胺醇、苏丹红、呋喃唑酮、地西泮、己烯雌酚、氯霉素等禁用物质。
通报中还对监测出的饲料卫生指标不合格企业和产品提出了处理意见。
通报说，从监测结果看，饲料产品质量安全总体状况稳定向好，但配合饲料和浓缩饲料产品粗蛋白指标不合格、添加剂预混合饲料产品主成分含量低等问题仍较突出，黄曲霉毒素B1等个别指标不合格的情况与往年相比有所增加，需引起高度重视。各级畜牧饲料管理部门要继续加强饲料质量安全监管，近期应做好三项工作：
一是对监测发现的不合格产品进行查处，8月30日前将查处结果报农业部畜牧业司(全国饲料工作办公室)，有关质检机构要积极主动协助畜牧饲料管理部门，及时提供检测报告等材料和信息。
二是各承担任务的质检机构在下半年的监测工作中，对不合格产品生产企业加强跟踪监测。
三是针对黄曲霉毒素B1超标增加的现象，督促指导饲料企业加强原料采购把关和产品出厂检验。
我省2014上半年水产品产量

今年上半年，我省渔业生产实现平稳增长，全省水产品总产量325.33万吨，同比增长5.58%，增速高于上年同期0.91个百分点。其中，海、淡水养殖增长较快，累计产量分别达到206.3万吨和33.18万吨，同比增长4.86%和4.71%；海、淡水捕捞产量分别为82.18万吨和3.68万吨，同比增长7.94%和2.74%。养殖产量占水产品总产量的比重达73.6%，养殖占比较第一季度进一步提高。
上半年，我省远洋渔业继续保持了快速发展的良好势头，打开了新的发展局面。新获批10个远洋渔业项目（含转场生产），全省新增外派远洋渔船24艘，另有36艘远洋渔船项目已上报农业部待批。全省远洋渔业产量13.69万吨，同期比增22.67%，总产值15.09亿元，同期比增44.33%，运回国内总产量8.29万吨。
第三届APEC蓝色经济论坛在厦门召开
8月25日，由国家海洋局主办，APEC海洋可持续发展中心/国家海洋局第三海洋研究所联合承办的第三届APEC蓝色经济论坛在厦门召开。来自13个APEC经济体的150余名代表以及19家企业界代表参加了本次论坛。

国家海洋局副局长陈连增，厦门市人民政府副市长倪超，APEC海洋与渔业工作组牵头人Gregory Schneider，秘鲁产业部渔业副部长Paul Phumpiu，俄罗斯联邦渔业署渔业部副部长Shebina Nadezda和政府间海洋学委员会主席（IOC）Sang-Kyung Byun等领导和嘉宾出席论坛。本次论坛以“公共和私营部门之间的对话:促进蓝色经济”为主题，分别就促进蓝色经济发展和蓝色经济发展的政策支持；科技创新和产业化；可持续发展和蓝色经济等三个议题展开讨论。

省海洋与渔业厅副厅长林月玲就“促进福建海洋经济发展的政策支持”进行发言。她表示福建省历界政府都十分重视海洋经济发展，把开发海洋、保护海洋作为一项重要的发展战略。2012年9月福建正式实施蓝色经济试验区发展规划，该规划突出了海洋经济发展观念的转变，先行先试，注重探索海洋经济持续健康发展的新体制，从投资和财税、金融、园区、产业、科教、人才、用海、环境、海岛、开放等方面赋予福建海洋经济发展39条支持政策。为了推动规划实施，福建省采取了三个方面措施：成立了由省长任组长，分管副省长任副组长，省直33个涉海部门和沿海六个设区市、平潭综合实验区主要负责人为成员的福建省加快海洋经济发展领导小组；出台《关于加快海洋经济发展的若干意见》、《关于支持和促进海洋经济发展的九条措施》；编制《福建省海洋新兴产业发展规划》、《福建省现代海洋服务业发展规划》。海洋经济发展的势头良好，成为推动全省经济发展的重要推动力量。2013年全省海洋生产总值5900亿元，占全省GDP的27.1%，增幅居全国前茅。今后一个时期，福建还将在建立海洋资源市场化配置机制、完善海洋科技创新体制机制、创新海洋经济发展投入机制、健全海洋生态环境保护管理机制等四个方面继续加强政策引导和制度创新，努力为蓝色经济发展提供有力支撑。

据了解，蓝色经济作为第四届APEC海洋部长级会议中的四大议题之一。在探讨蓝色经济发展理念和实践的基础上，以公共部门与私营部门间就如何共同促进蓝色经济发展展开政策对话，为更深入地了解私营部门的政策需求，鼓励工商企业积极参与蓝色经济实践发挥积极促进作用。

目前，全世界正在致力于寻找新的经济增长点，以实现经济的恢复和发展。由于海洋对人类经济、社会发展的价值，蓝色经济逐渐被认为是推进可持续发展的一种有效方法之一。今年5月的第三届亚太经合组织海洋与渔业工作组会议达成共识：蓝色经济是为了实现经济增长，促进海洋及海岩带资源和生态系统可持续管理和保护，及可持续发展的方法与途径。蓝色经济共识达成，是APEC蓝色经济合作上一个里程碑，为将来的合作奠定了坚实的基础。

东山水产业高速发展探究

今年1月至7月，东山县水产品出口额10.22亿美元，同比增长了18.4%。东山水产业何以高速发展？漳州水产加工与流通协会会长、东山海魁水产集团董事长陈振魁给出了答案——当然是原料！

养殖、捕捞和加工，是东山水产业的三大构件。近年来，一度作为水产养殖大县的东山，养殖业提供给加工环节用的原料量虽呈增长之势，却远跟不上加工环节的需求。目前，养殖原料占加工原料总比例仅二成。在海魁这样的龙头企业，甚至仅拿出10条现代化生产线，就可吃掉东山全岛的原料。升级中的“东山水产战船”，第一战采取的战术就是“借鸡生蛋”，攻克原料市场。陈振魁表示，水产业竞争激烈，我们必须抱团取暖，实现原料信息和市场拓展经验的共享，采取以单独或抱团与外地渔企合作、直接并购、新建基地等方式占领原料高地。目前，东山水产原料基地已拓展到两江、两广和山东等省份。

两年前，东山港－厦门港外贸内支线开通。省、市、县持续加大力度，扶持东山水产品进出口，并将原料市场拓展到了南美洲、东南亚等20多个国家和地区。今年1月至7月，东山水产原料进口量达1.1万吨，同比增长逾200%。

据福建东山检验检疫局食品科负责人陈毅伟介绍，1999年，东山仅有3家企业符合备案条件，今年已达58家。而对美国水产品HACCP以及欧、日等标准，检验检疫人员采取“一对一”的方式，在企业建厂、生产等环节关键点实施现场指导和集中培训。去年，欧盟对中国水产的5个检查点全设在东山，最终作出了“官方监管与欧盟等效”和“零不符合项”等圆满结论。

近年来，东山县进一步布局海洋生物科技产业园，推动水产企业退城入园，要把产业带入高附加值的轨道。产业园中，海魁水产率先进驻，一期就建设了200亩现代化的厂区。持续升级的东山水产业，已经走上了良性发展的轨道。
【相关连接】东山水产品对俄罗斯、台湾出口量大幅增长
今年1-7月，东山县东兴、东毅、海魁、中海等7家水产品加工企业，共对俄罗斯出口水产品44批，同比增长4.8%；出口总量893吨，同比大幅增长52%。出口的主要品种为鱼罐头，出口货值312.3万美元。连日来，海魁水产企业员工正在加工包装准备发往台湾的鲍鱼罐头。今年1至7月，东山县出口台湾鲍鱼产品2766吨，货值1.01亿美元，同比增长了71%和53%，成为该县出口新亮点。
另据介绍，今年1-7月，东山县出口台湾水产品达3.94亿美元，比去年同期增长33.5%。预计8月开渔后，东山出口台湾水产品将持续大幅度上升。
福清市科技创新促水产业持续稳步发展

今年以来，福清市水产业不断推进科学技术创新，实现科学化管理，促进水产业持续稳步发展，今年上半年我市水产品总产量达18.5万吨，同比增长5.03%。
在高山镇正野水产养殖公司的今年新建成的循环水生态养殖南美白对虾养殖场看到，对虾养殖场水循环总面积约为6000平米，预计产量每季每亩收成达到10000斤。该公司总经理商祖旺介绍，正野水产养殖有限公司的循环水养虾法是通过封闭式的养殖模式，采用水温控制、增氧、生物过滤等技术，确保了对虾养殖过程中少换水，少补水，减少外水源污染，从而解决对虾病突发与水环境污染问题。此外，循环水还减少海域污染，做到零排放。
在龙田镇的东威水产企业，今年上半年，该公司继续推进创新技术，扩大生产线，实现加工、养殖科学管理化、生产自动化，使公司的产值与质量都取得了突破性进展。
据福清市东威水产食品实业有限公司财务部何经理介绍，今年上半年，他们产值已经突破5个亿，较去年有15%的增长。同时，东威水产进一步加强了营销网络建设和品牌市场推广，不断拓展销售渠道，给产品销路打开了更为广阔的市场。
据悉，今年东威水产主要的产品，有销售国内和国外，国内主要是北京、上海为主，国外的主要是新加坡、韩国、马来西亚等国家。
东海所落实与宁德市海洋与渔业局战略合作协议
8月中旬，为落实“中国水产科学研究院东海水产研究所与宁德市海洋与渔业局产业驱动、协同创新战略合作协议”，东海所在宁德市组织开展产业调研、合作签约等系列活动。活动期间，宁德市海洋与渔业局、闽东水产研究所、宁德市水产技术推广站等单位领导专家，以及20余家企业代表应邀参加了调研座谈会。参会人员围绕宁德市渔业产业发展现状与产业技术需求，聚焦养殖品种、养殖模式、精深加工、产业发展规划等主题，通过与地方专家、渔业生产企业负责人、养殖户、技术人员代表座谈，重点对大黄鱼新型网箱养殖技术、养殖新品种开发、自动化水质监控、大黄鱼和海带精深加工、渔业资源调查等进行了深入交流，为下一步开展技术攻关与合作奠定了基础。
随后，东海所科研人员现场参观调研了深水网箱、围网养殖基地和水产品精深加工等生产性企业。同时，根据战略合作协议，东海所与宁德市海洋与渔业局、宁德市蔡氏水产有限公司签署了2014年协同创新平台项目“水产品冷杀菌和靶向抑制关键加工技术研究及产业化应用”三方合作协议。
此次活动落实了东海所与宁德市海洋与渔业局协同创新战略合作协议，围绕宁德市产业政策和市场需求，切实开展协同创新合作，为加速东海所科研成果的产业化进展，助力福建省宁德市渔业产业现代化发展奠定了良好的基础。
各地水产市场活鳗批发报价

北京地区8月28日报价：11.0万元/吨。福州地区8月20日报价：500g规格11.0万元/吨。厦门地区500g规格12.4万元/吨。广东地区8月28日基地价： 菜鳗12.0万元/吨，3p14.0万元/吨，4p14.5万元/吨，5p15.0万元/吨。日本东京中央批发市场8月22日报价：日本本地产，3p/，4p4200日元/kg，4.5p4300日元/kg, 5p4300日元/kg；中国台湾地区产，3p/日元/kg，4p/日元/kg，4.5p/日元/kg，5p/日元/kg，6p/日元/kg；中国大陆地区产，3p/日元/kg，4p4000日元/kg，4.5p4050日元/kg，5p4150日元/kg，6p4200日元/kg。

8月22日，三河一色（新鳗/老鳗）：3p3650/3550日元/kg、4p3850/3650日元/kg/、5p3900/3700日元/kg；九州地区（新鳗/老鳗）：3p3550/3300日元/kg、4p3750/3500日元/kg、5p3800/3550日元/kg。
日本通报中国水产品含呋喃唑酮，将严加监视
最近，日本厚生劳动省发出通报，在中国某企业生产的冷冻章鱼中检出呋喃唑酮，因此将对该企业生产的章鱼制品实行监视检查，并将我国生产的章鱼加工品的监视检查频率提高至30%。此举对我国输日水产品产生一定影响，相关企业须引起高度重视。

硝基呋喃类药物是一种广谱抗生素，主要包括呋喃唑酮、呋喃它酮、呋喃妥因和呋喃西林，曾广泛应用于畜禽及水产养殖业，但由于硝基呋喃类药物及其代谢物对人体有致癌、致畸胎副作用，已被包括中国在内的多个国家禁止在水产养殖业中使用。日本在“肯定列表制度”中规定硝基呋喃在水产品中的限量为“不得检出”。

此次日本官方通报中国生产的水产品中检出呋喃唑酮，并加严对中国产水产品的监视检查，将会对我国水产品出口日本产生一定影响。为此，提醒相关企业：要密切关注进口国的相关信息发布，及时掌握动态，保持主动；同时应加强产品生产过程的质量控制，特别是要重视对原辅料的检验检测，从源头上把关，保证产品质量符合进口国要求。
我国成为苏格兰鲑鱼出口的重要目的地之一

据苏格兰三文鱼厂商组织(SSPO)数据显示，截止到8月21日，今年苏格兰鲑鱼出口收益3600万美元。有1.2万吨苏格兰鲑鱼出口至65个国家和地区，其中美国是苏格兰鲑鱼最大进口国，进口量5000吨，价值1560万美元。

苏格兰三文鱼厂商组织(SSPO)表示，苏格兰鲑鱼产业对本地经济发展起着至关重要的作用。苏格兰三文鱼厂商组织(SSPO)表示，苏格兰鲑鱼对远东地区的出口额为2820万美元，中国已成为苏格兰鲑鱼出口的重要目的地之一，出口收益2040万美元。苏格兰鲑鱼对欧洲地区出口量增加了50%，其中对法国额增长了1200万美元，对德国的出口增长了一倍。
	养殖与饲料


新鱼上市推迟，华南罗非鱼价格反弹

8月份以来，华南地区罗非鱼价格整体处于稳中上升的态势，广东、广西和海南的鱼价均有不同幅度的上升，其中以海南的鱼价上涨幅度最大。现茂名高州一斤以上的罗非鱼塘头价5.1元/斤，湛江地区一斤以上规格的5元/斤，南宁地区2.2斤以上规格的塘头价6.2元/斤。据各地反馈的信息，近期鱼价上涨最主要的原因是由于现阶段商品鱼的上市量极少。而由于大鱼存塘量极少，近期广西南宁、北海、钦州等地1.5斤以上规格的罗非鱼都是以内销为主，现钦州1.5-2斤规格的罗非鱼塘头价约6元/斤，南宁2.2斤以上规格的6.2元/斤，主要销往周边的农贸市场及云南等地。 
    据了解，今年粤西、茂名、广西南宁一带的罗非鱼养殖均出现比较严重的链球菌病，并且有死鱼的现象，一些养殖户被动出鱼。据广西南宁技术推广站的甘站长介绍，今年南宁地区的罗非鱼链球病要比去年严重，一些片区的发病率甚至高达7成。而广东化州某饲料公司一位业务员也表示，由于链球病暴发，前段时间当地不少2-3两的存塘鱼出现死亡。由于病害严重，养殖户只能选择减少投料来应对，有饲料行业的人士也透露，病害也大大影响到了罗非鱼饲料的销量。除了病害之外，天灾的影响也不可忽略，特别是第9号台风严重影响海南、粤西、广西沿海地区的罗非鱼养殖。以上种种因素造成今年新鱼的大量上市期一推再推。 

加工厂方面，虽然订单量和7月份相比没有明显增加，但为了维持正常的生产活动，也只能硬着头皮提价收鱼，新鱼大量上市期的推迟也打乱了加工厂的计划。有加工厂人士透露，由于鱼价偏高，现在的订单甚至是亏本的。

另据了解，目前不少主产区存塘鱼达上市规格所占的比例不大，加工厂原料鱼也还没到满负荷状态，因此预计短期内鱼价难下降。但进入9月份后，随着新鱼的陆续上市，加工厂肯定会下调鱼价。
南平顺昌县成功人工繁育“长丰鲢”

近日，从顺昌县兆兴鱼种养殖有限公司获悉，该公司从福建省淡水水产研究所引进，进行人工繁育试验的“青、草、鲢、庸”四大家鱼中第一个新品“长丰鲢”，经过驯养、选育和亲鱼人工催产孵化，今年已成功培育出新品“长丰鲢”水花鱼苗500多万尾，夏花鱼苗300多万尾，全部鱼苗已转入培育池培育，且长势良好。目前，家鱼新品良种“长丰鲢”的人工繁育工作已进入批量生产和陆续供应市场阶段。

	名企动态


大北农中报：饲料毛利高达20%受关注

8月24日，大北农集团发表2014年上半年报告称，2014年上半年度，公司营业收入822,516.73万元，同比增长26.56%，营业成本641,536.18万元，同比 增长25.08%，三项费用总额146,329.57万元，同比增长50.97%，经营性现金净流量-44,390.98万元，同比下降25.55%，归属于上市公司股东的净利润28,497.66万元，同比下降11.01%。

公司主营业务收入主要来源于饲料业务，2014年上半年度，饲料销售收入为759,862.92万元，同比增 长26.43%，饲料业务收入占主营业务收入的比重为93.61%。其中猪饲料销售收入为679,162.32万元，同比 增长25.54%，反刍饲料销售收入为 39,993.45万元，同比增长57.10%，水产饲料销售收入为22,320.54万 元，同比增长26.01%，禽用饲料销售收入为14,754.62万元，同比增长1.68%。

报告期内，公司主营业务综合毛利率为21.83%，同比增长了0.87个百分点。综合毛利率水平的小幅增长主要系公司饲料产品平均毛利率水平的增长，饲料产品的平均毛利率从上年同期的18.68%上升为本期的20.04%，毛利率上升的主要原因是受原料价格波动的影响。报告期内，公司的豆粕、鱼粉、赖氨酸等重点原料的采购均价比去年同期有较大幅度的下降。

报告中还介绍了经营计划进展情况以及核心竞争力分析:
1、在人才队伍建设方面，公司致力于打造一个扁平化的组织体系，重点建设精英型小团队，这些小团队活跃在养殖或种植密集区的小村镇，他们获得充分授权，充满活力，为一线的农户提供最直接的服 务。公司规定省级单位负责人要直管15-20个分公司级业务单元，目前已初步建立了事业部、分公司、突 击队的三层结构，砍掉了中间没有必要的环节，进一步优化了人员结构，提高了组织效率，缩减了人员开 支。截止2014年6月30日，公司总人数为27,171人，比年初增加1,316人。

2、在贯彻产品策略方面，公司继续深化“高端、高档、高附加值”的产品政策，坚持以为用户带来 超额价值为导向，利用高科技力量，创造产品的极致体验，目前已经形成了高档饲料、高附加值兽药疫苗、 优质高产植物新品种等为一体的大北农产品新体系。

3、在发挥事业财富共同体优势方面，公司进一步完善经销事业伙伴财富共同体委员会、养猪事业伙 伴财富共同体委员会、高效养猪促进委员会等三个委员会的组织体系，集中精力做好优质事业伙伴的服务 工作，强力推动委员单位的“六化”建设，进一步落实优质客户的资金扶持计划，利用智农网、猪管网等 平台积累的数据为客户推荐贷款。截至2014年上半年末，通过光大银行、广发银行等金融机构协助客户融 资余额近4亿元，一定程度上解决了客户在极端市场环境中的资金需求问题。通过上半年的努力，专营专 销的经销商事业伙伴、全程使用公司教槽料、乳猪料、母猪料的规模化猪场在公司客户结构的比重不断提升，一批大养殖场、经销商纷纷转为与公司合作，极大改善了公司客户结构，为公司业绩可持续增长提供了长期支撑。

4、在实施智慧大北农计划方面，公司分别在2月份、5月份组织召开了两场新品发布会，针对养殖户 和经销商重点推出了猪管网、智农网、农信网及智农通等“三网一通”新产品体系(其中智农网是由原来 的客服网升级后更名)，为公司的养猪户、经销商等合作伙伴提供了集猪场管理、养猪资讯、网上订购产 品、小额贷款、网络结算等农村互联网解决方案。截止目前，公司互联网的核心产品已陆续推出，公司的 智慧产品链已初步形成，下一步的主要工作就是进一步完善产品性能，增加用户体验，加强推广服务力度， 逐步实现大北农的互联网转型目标。到目前，猪管网的注册用户数（包括养殖户和经销商）接近5,000个， 其中通过猪管网累计管理的猪头数为128万头.智农网上的注册客户超过6万名，自上线以来处理有效订单 数为151.23万条,完成线上销售额达到348.92亿元，其中2014年上半年度通过网络订货、结算、并完成交易的金额为70.5亿元。

国联水产上半年盈利1980万元，同增357.86%

8月23日，湛江国联水产开发股份有限公司发布了2014年半年度报告，公告称2014年上半年国联报告期内，报告期内，公司实现营业收入为104,023.37万元，比上年同期增长15.37%；公司毛利得到进一步提高，从去年同期的11.78%增加到报告期的13.89%，实现营业利润为2,170.65万元，比上年同期增长9078.73%；实现归属上市公司股东的净利润为1,980.12万元，比上年同期增长357.86%。

一、收入增长的驱动因素主要如下：
1、公司2012年2月1日正式并购美国SSC公司后，积极进行并购整合，在保留原管理团队的基础上积极壮大管理团队和销售团队，增加产品品类，扩大产品配送半径，加大商超开发，公司自收购后一直保持较高的增长，报告期内美国SSC公司依然延续了增长态势，销售收入达到5.18亿元，比去年同期4.19亿元增长23.62%；

2、国美水产于2012年10月24日投产后迅速占有市场份额，提高在国际上的竞争力，保持较好的增长势头。报告期内产生销售收入1.45亿元（未扣除内部关联交易后），比去年的1.15亿元（未扣除内部关联交易后）增长26.09%；

3、饲料公司于2012年投产了两条膨化料生产线，解决了产能不足的问题，公司加强了销售团队建设，维持较好的增长速度，报告期内饲料公司销售收入9,621万元，同比增加35%；

4、种苗业务保持平稳快速增长，报告期内种苗销售收入4,622万元，同比增长92.26%，虽然占公司业务比重较小，但是增长幅度较大，发展势头良好。

二、公告发布了2014年国联主营业务经营情况：

公司主要从事水产品的研究、开发、养殖、收购、冷冻、加工和销售；水产饲料的制造和销售；水产种苗的引进、繁育、养殖及销售；速冻水产品、速冻食品的加工和销售。报告期内，公司主营业务未发生变动。报告期内，国联各业务板块以“管理增效”为经营导向，加强公司管控能力和公司财务风险管控，优化公司组织结构，规范各项管理制度和业务流程，全面提升各产业板块的管理水平，努力达成管理增效的年度经营目标。

　　1、重新制定公司的组织机构，科学地进行职能划分。组建了水产事业部、种苗事业部、饲料事业部及养殖事业部四大事业部，同时设立规划发展部、财务部、证券部、人力资源部、信息部及公共关系部六个职能部门，科学分工，提高经营效益。

2、有效整合产业链资源，国联、国美和SSC三方共享全球采购平台和全球水产信息行情，发挥协同效应，进一步提升了国际市场开拓能力和海外原料采购能力，同时开拓多元化的国际销售渠道，完善订单计划管理，进一步提升公司的盈利水平。

3、内销业务工作开展以客户为中心，细分目标市场和客户，注重产品在设计前、生产中、销售后的客户核心需求，创造客户价值；重视电商发展，丰富产品类别，探索与行业内垂直电商、连锁专卖店的合作模式，电商团队不断磨练和成长，同时加大对酒店、餐饮、工业化食品厂商、连锁零售店等客户的开发，以点带面，在重点区域耐心摸索、培育。

4、饲料公司不断加强销售团队建设和售后服务，完善客户开发评估及管理制度，加强风险控制管理，确保应收款安全回收。同时优化绩效考核方案，提高业务人员积极性，扩大销售区域，确保销售收入和利润持续高速增长。

5、种苗板块继续加强21个苗场的监管和生产的计划性，重点管理好福建和江浙地区的市场，努力提高出苗率，并规范管理和业务流程，并重点培养一批有技术水准的技术员队伍，保证有足够的人才储备，保证产业的稳定与持续发展，确保成为集团新的利润增长极。

6、重新规划养殖事业部，优化绩效考核机制，确保养殖板块的盈利水平。
	原料市场


当前国内鱼粉市场心态进入胶着期
从7月上旬的12300-12500元/吨，下调至目前的11500-11600元/吨，下降幅度在800-1000元。当下为8月底，鱼粉市场已经下调了有一个半月的时间。整个7-8月秘鲁新季鱼粉到港偏少，但是成本确是逐步增加，并且港口持货也是愈发集中。面对需求清淡，鱼粉成交逐步下滑的局面，鱼粉供应市场心态胶着，出现挺价意愿。
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图中看出，2012-2014年，水产养殖旺季期间我国鱼粉库存均处于较低的水平。相比2011、2012年，今年8月底的鱼粉库存还处略高的位置。预计9月份，将有3万吨左右的秘鲁鱼粉到港。截止8月27日国内鱼粉库存在14万吨，其中上海港库存最高在4.7万吨，其次是黄埔在4.6万吨，两个港口的库存便占据全国的66%。秘鲁中北部A捕季中，已经装船的鱼粉在23万吨左右，其中出口我国的鱼粉大致为12万吨左右。上半年进场采购的贸易商、饲料厂相比往年较少，随着后期到货，港口鱼粉持货将更加集中。这将缓解或者改变目前部分急于套现贸易商不断拉低成交区间的现象。

目前生猪市场有所好转，猪料对鱼粉需求有一定的提振。但整体看不单是鱼粉，包括水产饲料中应用广泛的菜粕，7月份之后销量都是较为疲软。而鱼粉需求的改变，还是需要水产养殖，特别是对虾养殖给力。

一方面是成本升高，持货集中，鱼粉外盘坚挺;另一方面是需求不振，国产鱼粉即将上市，鱼粉市场进入强烈胶着格局。并且，9月底秘鲁海洋资源勘探船将返港，届时秘鲁鯷鱼资源消息又将成为市场关注的重点。
鱼  粉  市  场（2014年9月1日）
目前鱼粉市场暂时企稳，秘鲁超级蒸汽级别鱼粉报价11500-11600元/吨，部分报高100-200元，具体成交议价为准。随着新季鱼粉到货成本增加，以及持货集中，有贸易商出现挺价的现象。就当下的市场来看，库存在14万吨，60%以上集中在上海、广州，市场整体需求继续保持清淡，市场突破还需要条件。即将进入9月份，国产鱼粉上市后的供应情况值得关注。
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豆  粕  市  场（2014年9月1日）
美豆产区良好天气状况继续提振产量预期，上周末美豆期货市场延续低位振荡状态，品种间粕强油弱格局十分明显。截至8月下旬，美豆优良率仍然维持在70%的高位水平，随着美豆进入生长末期，大幅增产也将逐步由预期变为现实，新豆集中上市后将明显改善美国大豆供应，当前豆类市场仍处于消化供应压力状态之中。国内大豆期货走势相对独立，价格表现较为抗跌。粕类现货弱势较为明显，新季合约表现略强于外盘。油脂板块虽探底回升，但自身供应过剩局面仍难实质性改变，反弹持续性恐欠佳。从目前国内外豆类市场表现看，全球大豆增产带来的供应压力仍有待时间消化，供应因素主导的弱势格局尚未改变。
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